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Aanleiding Demo CESI Supply

• CESI Supply Tool wordt nog onvoldoende ingezet. 

• De tool staat nog te ver van dagelijkse praktijk 

daarom lastig direct praktisch in te zetten.  
“Je gaat het pas zien als je het doorhebt” 

• Doel van de Tool en deze demo:

• De toeleverende maakindustrie met een andere 

blik te laten kijken naar hun klanten en 
producten. 


• Ze in actie te laten komen om het gesprek te 
starten met hun klanten over duurzaamheid. 




Grondstoffen zijn de kern van ieder maakbedrijf 



We doen al veel, maar er liggen  
meer kansen



Kwaliteit van de producten in de keten 
nog niet beloond 



Leveringszekerheid 

…  



Concurrentie positie 



Duurzaamheid 
Corporate  
Sustainable 
Reporting 
Directive



Maar…  
Welke invloed heb je in  
de eigen bedrijfsvoering?



Hoe verlaag je die risico’s? 
Van verkopen en vergeten… 



Hoe verlaag je die risico’s? 
…naar klanten vasthouden



Morgen aan de slag.  
We bieden praktische handvatten 
om het gesprek gericht aan te gaan. 



Bij welke klanten is dit  
het meest logisch? Klanten met: 

1. Een duidelijke duurzaamheidsambitie  
(of zijn CSRD rapportage plichtig) 


2. Een partner relatie (samen innoveren/
ontwikkelen)


3. Maken hoogwaardige producten met  
een lange levensduur



Bij welke producten?  
Producten/onderdelen met impact op: 

1. Financiële waarde (product klant)

2. Kern proces van de klant

3. TCO (Total cost of ownership)

4. Levensduur

5. Milieu impact

6. Gewicht



Op de stoel van de klant
Begrijpen proces van klant zorgt voor meer kansen en 
betaalde diensten en aanvullende opdrachten. 


• Besparing van milieu impact heeft waarde  
(en dat wordt alleen maar meer)


• Afrekenen op de levensduur en beloond voor goede 
kwaliteit (per gebruik, per maand, per kilometer etc.)


• Spelen met restwaardes en andere rekenmethodes 
(en daarmee andere budgetten


• Zijn bezig of op zoek naar verdienmodellen op de 
levensduur (Onderhoud, (as-a-)Service, verhuur etc)



Wat kun jij daarin betekenen?
• Materiaal kennis

• Impact berekeningen

• Ontwerp optimalisaties

• Hergebruik & revisie

• Service & onderhoud

• Traceerbaarheid / installedbase

• Verspilling voorkomen in proces vd klant



Met… 
Goede voorbeelden uit de 
praktijk



Hydro Aluminium &  
Hapert Aanhangwagens



KS Profile & 
Van der Valk Solar Systems 



Kersten Coatings & 
Waterbedrijf Vitens 



Tot slot

• Kennen jullie nog extra voorbeelden  
uit jullie praktijk?


• Eerste pilot vind plaats op 4 december, 
locatie Utrecht. Hebben jullie bedrijven die 
hier aan mee willen doen?


Mail naar: niels@maaklos.nl
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